eit mehr als 100 Jahren
steht die AOK - Die Ge-
sundheliskasse als

S

grifite Krankenkasse in Ba-
den-Wintemberg fir Sicher-
heit und umfassende medizini-
sche Versorgung im  Krank-

heitsfall. Die ADK als Solidar-
gemeinschalt hat die Aulgabe,
die Gesundheit der Versicher-
ten zu erhalten, wieder-harzii-
stellen oder lhren Gesund-
heitszustand zu bessern, Doch
die AGK ist mehr als eine Kran-
kenversicherung. Sie hat ein
umfassendes Gesundheitsma-
nagement etabliert und damit
den Wandel zum Dienstleister
erfolgreich vollzogen. Konse-
quent umgesetzies Qualitits-
management geht einher mit
einer erhiihten Wirtschaftlich-
keit der Versorgung. Das be-
deutet fir die Versicherten:
Optimale Versorgung zu at-
traktiven Beitrdgen. Die ADK
versichert rund 3,9 Millionen
Menschen und somit fast die
Hilfte aller Baden-Wiirttem-
berger. Sie ist damit unange-
fochtener Marktfidhrer,

Die AOK in Baden-Wiirttem-
berg gliedert sichin 14 Bezirks-
direktionen. Eine davon ist die
ADK Neckar-Fils, die aktuell
neu organisiert aus den Be-
zirksdirektionen Esslingen,

Aufgeste

Goppingen wnd  Nlrtingen-
Kirchheim/Teck  hervorgeht.
Die Geschafte leiten der neue
Geschiftsfilhrer Dieter Kress,
bisheriger Geschdftstihrer der
ADK Esslingen, und Thomas
Schneider, der in Schwibisch
Gmiind als ADK-Geschiftsfiih-
rer titig war.

Gegen den Trend vieler Bran-
chenkonkurrenten bleibt die
ADK MNeckar-Fils mit ihren zo
Kunden-Centern vor Ort. Rund
oo Mitarbeiter kiimmem sich
in der Region um die Betreu-
ung der rund 330 000 Versi-
cherten und rund 12 soo Ar-
beitgeber.

Doch nicht nur die kurzen
Wege fiir die Versicherten zur
ADK, sondern auch ein starker
Online-Auftritt macht die ADK
rund um die Uhr ermeichbar.
Mit  www.aok-bw.de sowie
weiteren  zielgruppengerech-
ten Internetplattformen, zum
Beispiel filir Studenten
{www.unilife.de), Berufsstar-
ter (www.jobfit.de), Arbeitge-
ber  {www.aok-business.de)
oder dem persinlichen Ge-
sundheitsportal www.Care.de
ist die ADK zeitgemaf,

Durch Reformen haben sich
die Marktbedingungen in der
Krankenversicherungswelt in
den letzten Jahren immer wie-

[1t fur die

der veriindert, So hat das erst
im Frilhjahr 2007 verabschie-
dete  Wettbewerbsstarkungs-
gesetz den Krankenkassen die
Miglichkeit erdffnet, newe
mafgeschneiderte Wahltarife
anzubieten,

Diese sind angepasst auf Ein-
kommen und Lebensumstande
sowie private Bedirfnisse der
Versicherten. Aufgetailt in ins-
gesamt sieben Tarifklassen
bietet die ADK Wahitarife an,
die den Kunden selbst bestim-
men lassen, wie viel er im End-
effekt bezahlt. Attraktive Bo-
nusauszahlungen, liberschau-
bares Risiko und optimale Ver-
sorgung sind die Vorteile der
neuen Wahltarife,

Seit Jahren etabliert und sehr
beliebt ist die Kompetenz der
ADK in der Gesundheitsforde-
rung. Pravention fir die Mit-
glieder wird grofi geschrieben,
Denn nur so kénnen Erkran-
kungen sinnvoll vorgebeugt
werden und teure Folgebe-
handlungskosten vermieden
werden, Kurse in den Berei-
chen Emdhrung, Bewegung
und Entspannung, erbracht
durch ADK-Fachkrifte, werden
seit vielen Jahren geme ange-
nommen. Auch wer erfolgreich
abnehmen michte, ist bei der
ADK richtig, Aktionen wie ,Fit
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Zukunftt

in den Friihling" von AQK und
Nirtinger Zeitung sowie die
grifite Gesundheitsaktion
Deutschlands . PfundsFit* fin-
den regen Zuspruch,

Auch Arbeitgeber werden bei
Fragen weit Uber das Sozial-
versicherungsrecht hinaus von
der ADK bestens beraten, Fiir
die Gesunderhaltung der Mit-
arbeiter finden Firmen mit der
ADK ebenfalls einen leistungs-
starken Partner. Das Betriebli-
the Gesundheitsmanagement
hilft den Firmen, die Gesund-
heit der Mitarbeiter zu erhal-
ten und noch bessere Arbeits-
bedingungen zu schaffen.
Neue Produkte wie das ADK-
Riickenstudio,  ADK-Cardio-
Konzept, Strukturierte Be-
handlungsprogramme Filr
chronisch Kranke (DMP), Zu-
satzversicherungen in Zusam-
menarbeit mit der Union Kran-
kenversicherung (UKV), Prami-
enprogramm ,ProFit" zeigen,
dass sich die ADK in einem dy-
namischen Entwicklungspro-
2e55 befindet, Sie ist filr die Zu-
kunft bestens aufgestellt und
entwickelt sich standig weiter.
So wird sie ihrem Motto ge-
recht: Die AQK tut mehr,
Informationen in jedem ADK-
Kunden-Center oder unter
wwrw.aok-bw.de.

er als Hersteller von
W Konsumgiitern  Er

folg haben michte,
imiss seine Produkle gekonnt
in Szene setzen, und dazu ist
eln passendes Bihnenbild un-
erldsslich. Wie solche Waren-
Inszenierungen auf besondere
Weise gelingen, das macht
Amo in Wolfschiugen nun
schon seit 1936 vor: Das Unter-
nehmen, das bereits in der
dritten Generation flir den Ver-
kaufserfolg  anderer  sorgt,
geht dabei nicht nur in Stilfra-
gen innovative Wege, sondern
auch bei der informativen Pri-
sentation won Produkten im
Verkaufsraum,
Die Liste der internationalen
Kunden von Amo kinmte ein-
drucksvoller kaum sein: Won
kleineren Aufstellern fir die
Ladentheke fir den Computer-
hersteller Apple iiber soge-
nannte Displays fGr die Wii-
Spielkonsolen aus dem Hause
Nintendo oder Kosmetikihe-
ken fir den Beauty-Gigant Ni-
vea Beauté bis hin zur Ausstat-
tung der europdischen Lexus-
Autohduser - bei diesen und
zahllosen  weiteren  Marken
stammt der Auftritt am Point
of Sale”, also im Verkaufsraum
von Arno. Keln Wunder, dass
der Name des Unternehmens

Weltmarken 1n Szene

Sie haben die Wahl = mit dem
neuen Selbstbehalttarif der AOK.

Der nauwe Selbstbehalttarnf, aufgedait in insgasamt sieben Taritklassan, st mal-
geschnedert auf das parstaliche Einkommen. Je nachdem, wie hiufig Sie in
der Regel zum Arzt gehan, bestimmen Ske dabal selbst, wie vied S im Endefiekt

bazahian,

© HEMNHAUSEN - AR -48- T4

Die Vorteile auf einen Blick

m Attraktive Bonuszahlungen — mit bis zu 600 Euro in der hichsten Tarif-
kiasse, das heifit fir Arbeitnehmer in der Regel bis zu zwei Monatsbeitrage.

® (Oberschaubares Risike — Sie zahlen masimal BO bis 120 Euro pro Jahr,
wenn Ihr Primisnbonus durch haufige Arztbesuche aufgetraucht ist,

= Optimale Versorgung — Jorsorgeuntersuchungen beim Arzt oder Zahnarzt
reduzieren lhren Bonus rcht.

Weiters Informationan
AQK-KundenCenter Niirtingen « Steinenbargstr. 10+ 72622 Nortingen

aok.neckar-fls@bw.ack.de
Info-Telefon 07022 9253-0

Oder kommen Sig in eines der Gber 300 ADK-KundenCenter, uberall in
Baden-Wirttamberg und lassen Sie sich individued dber die Viartels
des neuen ACQK-Service beraten. Die Adrasse lhras nachsten
AOK-KundanCenters finden Sie unter www.aok-bw.de

ADK Neckar-Fils

Mit uns kéinnen Sie rechnen.

aus Wolfschlugen in der Bran-
che ein klangvoller ist. Das
liegt nicht nur an den immer
wheder aufs Neue kreativen
Ideen der weltweit 280 Mitar-
better zihlenden Flrmengrup-
pe mit Niederlassungen In
Miinchen, Bristol, Athen, Ma-
drid und Moskau. Kern des Un-
ternehmenserfolgs dirfte vor
allem die strenge Orlentierung
an MaBstiben wie Qualitat
und Preis sein, wie Alien und
Tim Arnholdt, zukiinftige Ge-
schiftsfiihrer des familienge-
fahrten Hauses, erkliren: ,Fiir
unsere Kunden sind das neben
der kreativen Lésung aus-
schlaggebende Kriterlen*, so
die Marketing- und Vertriebs-
Verantwortlichen,  Sicherge-
stellt wird die Qualitit der eu-
ropaweit eingesetzten Ver
kaufsidsungen In erster Linie
durch den Riickgrilf aul be-
wihrte Zulieferer und durch
die eigene Fertigung in der
Zentrale in Wolfschlugen: Ein
grofer Tell der hier beschaftig-
ten 150 Mitarbeiter verarbeitet
die angelieferten Teile zu den
endgiiltigen Arno-Produkten,
die dann iiber das neu errichte-
te Logistikzentrum in die Welt
hinausgeschickt werden.

die Prasentation eines Pro-

ADK Barieksdiskiionen

Mehitach sungeinichast Hir guben S.ml«

ASK

dukts sind dabei lingst nicht
mehr das hiichste der Gefiihle,
wenn es um die inszenierung
won Waren und Leistungen -
nes Herstellers geht: , Natiir-
lieh werden Displays ohne
technische Ausstatlung Im
Markt nie an Bedeutung verlie-
ren”, so Tim Amholdt, .wir
sehen allerdings auch eine im-
mer gridber werdende Bedeu-
tung fir interaktive und multi-
mediale Systeme bei der Ver-
kaufsunterstiitzung.” Interak:
tiven Informationsquellen, die
sich in immer mehr Verkaufs-
rdumen finden, werden nicht
nur durch die eigene Desig-
nabteilung unter Leitung von
Heike Arnholdt gestaltet, son-
dern auch von der Tochterfirma
WLArno interactive™ seibst tech-

Fest in Familienhand: (won links srtzendJ Kai HanBie; Frank
Reine Display-Lasungen Bif arnhordt Heinr Bezold, Alien Arnholdt: (von links stehend) Tim
Arnhoidt, Heike Arnholidt, Steffen Rothmeier.

Die Gesundhe:

setzen

nisch ausgestattet und pro-

grammiert. .Was technisch
machbar ist, wird von uns auch
eingesetzt, und die rasante
Entwicklung auf dem Compu-
ter-Markt erlaubt hier immer
imposantere  Lsungen®, so
Tim Amholdt. Dass man dank
dieser Bedingungen auch in
neuen Mirkten Erfolg haben
kann, belegen die jingsten Ex-
pansionspline des Unterneh-
mens, das vor 71 |ahren als Be-
trieb fiir Schaufenster-Dekora-
tion von Elfriede und Hermann
Armnholdt gegriindet worden
war, Nach dem positiven Start
in Moskau In diesem fahr wird
die Arno-Erfolgsgeschichie
schon bald mit einer strategi-
schen Allianz in New York fort-
geschrieben werdemn,




